
Localisation : Annecy (Haute-Savoie)

Envie d’élargir votre vision du métier d’Ingénieur Géotechnicien ? Varier les
affaires et les terrains ? Vous aimez alterner le travail sur chantier et au bureau ?
Vous aimez le contact client ?

Alors ce poste est fait pour vous !

Vos atouts sont votre dynamisme, votre autonomie ainsi que votre polyvalence. Vous mettez à profil

votre aptitude à communiquer pour réussir votre relation client et gérer les projets d’équipe. Vous

êtes observateur(rice) et curieux(euse). Motivé(e), vous souhaitez intégrer une entreprise à taille

humaine hautement spécialisée ?
Votre avenir vous appartient !

Membre d’une équipe composée de 3 à 4 ingénieurs et d’une Assistante, vous couvrirez

les champs géotechniques des normes G1 à G5, via un portefeuille clients important et

diversifié. Vous appréciez la diversité des ouvrages étudiés en plaine comme en

montagne.

Mobile, vous serez amené(e) à réaliser des déplacements sur chantier ou pour des réunions

dans les Pays de Savoie avec un véhicule de notre flotte.

Les + :

Forfait jours, tickets-restaurant, formation sur
nos outils, véhicule de service, mutuelle et
prévoyance supérieures à la CCN, abondement
sur versement au PEI/PERCOI, primes.

Vos missions :

• Etablir les devis en fonction des missions et du projet selon
les procédures de l’entreprise ;

• Analyser les données terrain, étudier et gérer les
risques géotechniques, préconiser les solutions les
mieux adaptées et participer à la rédaction de la
synthèse et annexes au rapport et présenter les
documents aux clients ;

OFFRE D’EMPLOI EQUATERRE maison mère

Ingénieur Géotechnicien Chargé d’Affaires (H/F) CDI

• Participez aux réunions de chantier ;

• Préparer les dossiers chantier, réaliser et superviser les
investigations terrains ;

• Allez plus loin dans la relation client : pérenniser la
relation commerciale, être référent, gérer un
portefeuille.

Envoyez votre candidature à 

recrutement@
equaterre-

geotechnique.fr

Votre savoir-être professionnel comprendra : une aisance relationnelle, un bon esprit d’analyse ainsi

qu’une certaine force de proposition pour convaincre nos clients d’opter pour des solutions plus

adéquates à leur projet.
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